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    BERICHTER:  

   

Logistik-, Transport- und Speditionsbetriebe

aus den Netzwerken

der M&A Top Alliance
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1 EINFÜHRUNG

Mit den Gesellschaftern der unter  Punkt 2 aufgelisteten Betrieben der Logistik-, 
Speditions- und Transportbranche konnten die Partner der 

• M&A Top Alliance (http://www.ma-topalliance.com) 

exklusive Verkaufsaufträge unterzeichnen.

Mit  den Gesellschaftern der unter  Punkt 3 aufgelisteten Betrieben der Logistik-, 
Speditions- und Transportbranche führen die Partner der 

• M&A Top Alliance  (http://www.ma-topalliance.com) 

zielführende Gespräche über den Verkauf, wobei die einzelnen Gespräche unter-
schiedlich fortgeschritten sind. Ihr Interesse, sehr geehrte Damen und Herren, vor-
ausgesetzt,  werden wir  die diesbezüglichen Gespräche entsprechend intensivie-
ren.
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2 EXKLUSIVE VERKAUFSAUFTRÄGE

PROJEKT 2.1

• Standorte Hauptsitz in Österreich und Niederlassungen in Osteuropa.
• Modernes Logistikdienstleistungsunternehmen, europäische Teil- und Kom-

plettladungsverkehre, gesamte Distribution und Lagerung.
• Nahezu 100% Direktkunden.
• Fuhrpark vorhanden.
• Über 13 Mio. Euro Umsatz.
• Verkauf 100% der Anteile.

PROJEKT 2.2

• Standort Bayern.
• Nationale  und internationale  LKW-Transporte, nationale  und internationale 

Fernverkehre, 24 Stunden Tag- und Nachtverkehre, Sattelzugmaschinen mit 
Tautliner,  Mega-  und  Kühlauflieger, Wechselcontainerverkehre  auch  für 
Großraumkoffer.

• Langjährige Kundenverbindungen.
• Fuhrpark vorhanden.
• Rund 4 Mio. Euro Umsatz.
• Verkauf 100% der Anteile.

PROJEKT 2.3

• Standort Bayern.
• Nationale und internationale LKW Transporte, Teil- und Komplettladungen, 

komplette Transportlogistik.
• 80% Direktkunden.
• Fuhrpark vorhanden.
• Rund 3,5 Mio. Euro Umsatz.
• Verkauf 100% der Anteile.
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PROJEKT 2.4

• Standort Baden (Deutschland).
• Nationale und internationale LKW-Transporte, Sattelzugmaschinen mit Taut-

liner, Mega- und Kühlauflieger, Wechselbrückenverkehre.
• Langjährige gewachsene Kundenverbindungen.
• Fuhrpark vorhanden.
• Rund 3 Mio. Euro Umsatz.
• Verkauf 100% der Anteile.

3 VERKAUFSGESPRÄCHE

PROJEKT 3.2

• Standort Nordrhein-Westfalen.
• Europaweite Chemie- und Thermotransporte, gesamte Distribution und La-

gerung.
• Nahezu 100% Direktkunden.
• Eigener Fuhrpark.
• Rund 9 Mio. Euro Umsatz. 
• Verkauf 100% der Anteile.

PROJEKT 3.3

• Standort Baden-Württemberg.
• Modernes  Logistikdienstleistungsunternehmen,  nationale  und  europaweite 

Transporte im Teil-  und Komplettladungsverkehr,  Transport  und Lagerung 
von temperaturgeführten Gütern, gesamte Distribution und Lagerung.

• 70% Direktkunden.
• Fuhrpark vorhanden.
• Rund 12 Mio. Euro Umsatz. 
• Verkauf 100% der Anteile.
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